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证券代码：603725        证券简称：天安新材        公告编号：2024-077 

 

广东天安新材料股份有限公司 

关于 2024 年第三季度业绩说明会召开情况的公告 

 

本公司董事会及全体董事保证本公告内容不存在任何虚假记载、误导性陈述

或者重大遗漏，并对其内容的真实性、准确性和完整性承担法律责任。 

    

广东天安新材料股份有限公司（以下简称“公司”）于 2024年 11月 27日

9:00-10:00在上海证券交易所上证路演中心（http://roadshow.sseinfo.com/）

以网络文字互动方式召开“天安新材 2024年第三季度业绩说明会”。关于本次说

明会的召开事项，公司已于 2024年 11月 20 日在上海证券交易所网站

（www.sse.com.cn）披露了《天安新材关于召开 2024年第三季度业绩说明会的

公告》（公告编号：2024-076）。现将说明会召开情况公告如下： 

 

一、本次说明会召开情况 

2024 年 11月 27 日，公司董事长、总经理吴启超先生，独立董事安林女士，

董事、副总经理、董事会秘书曾艳华女士，副总经理、财务总监刘巧云女士出席

了本次业绩说明会。公司与投资者进行了互动交流和沟通，在信息披露允许的范

围内就投资者普遍关注的问题进行了回答。 

 

二、本次会议投资者提出的主要问题及公司的回复情况 

公司在本次说明会上就投资者关心的问题给予了回答，主要问题及答复整理

如下： 

1、请介绍一下公司的主营业务和产业布局。 

回答：公司近几年，通过内生增长以及收并购等方式，重点围绕泛家居产业

链进行了业务上的延伸和扩展。今年 7月，公司收购南方设计院控股权，补充了

公司在公装领域上建筑设计、室内设计上的重要一环。今年 10 月，公司参股了

市国资佛山建发集团下属企业佛山隽业，进一步打通在家装、公装领域链接消费
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者和终端的渠道资源，进而拉动建筑陶瓷、门墙地柜以及高分子复合饰面材料等

产品的销量。公司通过多品牌多品类产品输出，各业务板块共同打造“营销前台、

赋能中台、支持后台”三维协同的泛家居产业生态圈。 

2024 年前三季度公司实现营业收入 21.97 亿元，同比微降 1.4%，前三季度

公司高分子复合饰面材料板块营收同比增长，受地产持续调整，需求疲软的影响，

瓷砖业务板块营收小幅下降，但产量和销售量同比有所增长。前三季度公司实现

归母净利润 8029.74 万元，同比增长 7.11%，扣非归母净利润 7254.09 万元，同

比增长 32.27%。报告期内，公司持续深化精细化管理，严格降本增效，整体费

用支出同比减少，公司经营质量得到提升。 

 

2、市值管理是提升投资者信心的重要举措，公司在市值管理方便做了哪些

工作？ 

回答：一直以来公司以修炼内功作为价值创造理念，努力做好经营管理工作，

持续推动公司健康发展，并通过做好投资者关系维护和信息披露等工作，积极有

效地向市场展示公司经营发展成果，让公司的内在价值在资本市场上充分体现。

另一方面，公司切实落实“提质增效重回报”行动方案，运用好提升投资价值的

“工具箱”，股份回购、现金分红多措并举，维护公司价值和股东权益，增强投

资者信心。未来公司会继续做好日常经营管理，聚焦泛家居战略，深耕主业，努

力提高核心竞争力，实现可持续发展和股东价值最大化。感谢您的关注！ 

 

3、公司对于家装行业的未来有什么布局吗？ 

回答：家居整装是公司未来战略布局的重要业务板块，目前公司家装业务主

要通过控股子公司鹰牌公司旗下的品牌“鹰牌生活”作为输出端口。鹰牌生活以

“可视化的健康、可交付的颜值”为品牌理念，品牌定位高端，面向高净值人群。

鹰牌生活作为健康人居领域的先行者，深度关注消费者的身心健康和居住环境。

鹰牌生活敏锐洞察到消费者对高品质睡眠空间、居住空间等解决方案的迫切需求，

在此背景下深度融合 WELL 健康建筑标准，背靠天安新材泛家居全产业链，结合

自身打造健康人居的实力，推出了健康人居空间整体解决方案，打造出有标准可

循、有品质可鉴的、可应用于医养/康养机构、酒店、家庭等不同场景的整装空
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间。公司将通过不断完善供应链、提升交付服务质量、打造丰富的整装场景，以

满足终端消费者的不同需求。未来公司将进一步拓宽服务范围，提高品牌影响力，

扩大整装业务的消费者群体，以提升销量为公司贡献更多业绩。 

 

4、面对当下建筑陶瓷行业的竞争格局公司有哪些应对策略？ 

回答：在当前的市场环境下，房地产行业持续调整，瓷砖需求总量收缩，产

能过剩问题进一步凸显，行业竞争日益激烈。2024 年前三季度公司建筑陶瓷的

销量有所提升，市场占有率进一步提高，但受整体单价下跌影响，营业收入同比

小幅下降。应对当前的行业竞争格局，公司一方面将继续坚定泛家居产业战略，

充分发挥各业务板块协同发展、相互赋能、资源互补的产业链优势，不断拓展市

场，推进渠道下沉，挖掘客户需求，进一步提高市场占有率；另一方面将持续深

化精细化管理，严格降本增效，提升经营质量，最大程度发挥公司轻资产优势，

增收节支，以实现净利润保持良好增速。 

 

5、公司汽车内饰、薄膜板块经营情况如何？ 

回答：经过十余年的技术深耕和市场拓展，公司凭借高性价比和高质量内饰

产品逐步切入各大主机厂供应体系，并与国内外主流整车厂及其配套供应商建立

了稳定的合作关系，汽车内饰饰面材料成为公司的重要业务板块。公司积极拓展

汽车内饰饰面材料下游市场，紧抓国产新能源车渗透率不断提高的市场契机，专

注饰面材料制造管理能力、研发创新能力提升，及时响应下游客户及主机厂对内

饰饰面材料产品品质、供货效率等方面的要求，抢占汽车内饰饰面材料领域市场

份额。同时公司积极关注市场变化，在薄膜细分市场领域提前布局汽车改色膜市

场，通过对现有设备实施改造升级，投入技术研发力量，开发车身改色膜，满足

新时代消费者对汽车外观个性化改装的需求。今年前三季度，公司汽车内饰饰面

材料营收同比增长超过 10%，薄膜营收同比增长超过 25%。 

 

6、请问公司装配式内装业务推进情况如何？ 

回答：公司构建了装配式公装产业链，今年 10 月参股佛山隽业更是使该产

业链实现闭环，即以南方设计院为设计单位，以佛山隽业为建筑施工单位，以天
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汇建科为装配式内装施工单位，以天安集成为材料应用单位，以鹰牌公司、天安

高分子和浙江瑞欣为材料研发与制造单位，形成了高度协同、优势互补、资源共

享的产业生态圈，构建了企业护城河。 

佛山隽业作为佛山建发集团的下属公司，具有突出的市场渠道优势，在当前

的政策环境下，有助于天安新材快速打开公装市场渠道，提高在公共建筑装饰领

域的综合竞争力，与公司原有各业务板块实现双向赋能。天安新材和建发集团强

强联合将逐步实现项目落地转化。未来，公司逐步打开公装市场渠道，在国家双

碳绿建、城市更新、装配式内装等政策的推动下，大力发展以高技术、高效能、

高质量为特征的新质生产力，实现产业链双向赋能，打造“健康家鹰牌造”IP，

成为泛家居产业链主企业。 

 

本 次 投 资 者 说 明 会 召 开 后 ， 投 资 者 可 以 通 过 上 证 路 演 中 心

（http://roadshow.sseinfo.com/）查看本次投资者说明会的召开情况及主要内

容，公司对长期以来关注和支持公司发展的各位投资者表示衷心感谢。 

 

特此公告。 

 

广东天安新材料股份有限公司董事会 

2024年 11 月 28 日 


